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RESUMO

Introducgdo: Sabe-se que, nos dias atuais, os cirurgides dentistas tém aderido a atividades
privadas em detrimento das empresas publicas. Sendo assim, é importante buscar recursos que
levem os profissionais a obter, além do conhecimento tedrico e pratico, também o entendimento
de boas praticas de gestdo, para atuarem com qualidade e tornar efetiva a administracao de sua
empresa. E notorio que o sucesso no mercado de trabalho tem relagdo direta com o
planejamento estratégico do empreendimento. Além disso, ter uma rede de relacionamentos
interprofissionais, auxilia na boa gestao do consultério, podendo ser tdo determinante quanto a
questdo financeira. Objetivo: O presente trabalho, através de uma revisdo sisttémica de
literatura, tem como objetivo dissertar sobre a gestdo de negdcios no &mbito odontolégico, com
foco em consultérios particulares. Consideracdes Finais: Conclui-se, portanto, que 0s
profissionais que optam por consultérios particulares precisam ter conhecimento
administrativos para viabilizar a gestdo de gastos, previsdo de lucratividade, bem como
promover uma equipe treinada e alinhada as necessidades do negdcio, com o objetivo de se
destacar financeiramente e profissionalmente no mercado de trabalho, alcangando sucesso em
sua carreira como empreendedor e odontologista.
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